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NEGOCIACIÓN CHILE-USA

APERTURA FINANCIERA
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TEMARIO

• APERTURA ECONÓMICA Y DESARROLLO

• RUTAS HACIA LA APERTURA

• ADEMÁS DE LOS TRATADOS

• LOS SERVICIOS FINANCIEROS

• CHILE: MEDIDAS DISCONFORMES

• CONCLUSIONES.
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APERTURA ECONÓMICA Y 

DESARROLLO
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CRECIMIENTO

– MERCADOS MÁS GRANDES Y 

COMPETITIVOS.

– MÁS PROFUNDOS Y DESREGULADOS.

– MAYOR ESTABILIDAD 

MACROECONÓMICA.

– SEÑALES ECONÓMICAS CLARAS.

– MEJOR ASIGNACIÓN DE LOS RECURSOS.
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DISTRIBUCIÓN

– MENORES RENTAS MONOPÓLICAS.

– MENOR DESEMPLEO (SALARIO 

EQUILIBRADO)

– MÁS RECURSOS PARA REDISTRIBUIR.
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OPORTUNIDADES

– MAYOR ACCESO A BIENES DE 

CONSUMO

– MÁS POSIBILIDADES DE EMPRENDER 

– MAYOR DIVERSIDAD DE EMPLEOS
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OPORTUNIDADES

– MÁS POSIBILIDADES DE ELEGIR

– MEJOR SALUD Y EDUCACIÓN.

– MÁS DESARROLLO PERSONAL
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OTROS DESARROLLOS

– MÁS ESTABILIDAD INSTITUCIONAL

– GOBIERNO MENOS DISCRESIONAL

– ESTADO SUBSIDIARIO Y EFICIENTE

– DESCENTRALIZACIÓN ADMINISTRATIVA
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RUTAS HACIA LA APERTURA
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CUATRO VÍAS COMPLEMENTARIAS

– APERTURA UNILATERAL

– NEGOCIACIONES MULTILATERALES

– APERTURA NEGOCIADA MULTILATERAL

– APERTURA NEGOCIADA BILATERAL
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APERTURA UNILATERAL

– AMPLIO ACCESO A LAS 

IMPORTACIONES

– PROCESO RÁPIDO, NO 

CONFRONTACIONAL

– MINIMIZA DESVIACIÓN DE COMERCIO

– NO SE PIDE NADA A CAMBIO
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NEGOCIACIONES MULTILATERALES

– PRINCIPAL FORO: OMC CON 130 PAÍSES

– SE CONDICIONA LA APERTURA

– GANAN EXPORTADORES E 

IMPORTADORES

– DUDAS A PARTIR DE LA RONDA 

URUGUAY
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APERTURA NEGOCIADA 

MULTILATERAL

– ALTERNATIVA A LA OMC

– NAFTA, U.E, ALCA, MERCOSUR.

– POSIBILIDAD DE CEDER A CAMBIO

– GENERA DESVIACIÓN DE COMERCIO

– ARMONIZACIÓN DE POLÍTICAS
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APERTURA NEGOCIADA BILATERAL

– ÁMBITO MÁS REDUCIDO

– PROCESO LENTO Y COSTOSO

– GENERA DESVIACIÓN DE COMERCIO

– PROTECCIÓN DE INVERSIONES

– DOBLE TRIBUTACIÓN
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APERTURA NEGOCIADA BILATERAL

– NORMATIVA LABORAL

– NORMATIVA AMBIENTAL

– PROYECTOS DE INTEGRACIÓN FÍSICA

– PROTECCIÓN PROPIEDAD 

INTELECTUAL
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CHILE:  ACUERDOS COMERCIALES
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ACUERDOS NEGOCIADOS Y VIGENTES

– CHILE-MERCOSUR (1996) (ACE)

– CHILE-PERÚ (1998) (ACE)

– CHILE-BOLIVIA (1993) (ACE)

– CHILE-COLOMBIA (1993) (ACE)

– CHILE-ECUADOR (1995) (ACE)

– CHILE-VENEZUELA (1993) (ACE)

– CHILE-MÉXICO (1999) (TLC)

– CHILE-CANADÁ (1997) (TLC)
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ACUERDOS NEGOCIADOS NO 

VIGENTES

– CHILE-CUBA (1998) (AAP)

– CHILE-CENTROAMÉRICA (1999) (TLC)

– CHILE-KOREA (2003) (TLC)

– CHILE-ESTADOS UNIDOS (2003) (TLC)

– CHILE-UNIÓN EUROPEA (2002) (TLC)
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CHILE:  ADEMÁS DE LOS ACUERDOS



 

20

• FLEXIBILIZAR LOS MERCADOS

• FORTALECER EL DERECHO DE 

PROPIEDAD

• ESTIMULAR LA COMPETENCIA

• ESTIMULAR EL USO DE TECNOLOGÍA

• CAPACITAR Y EDUCAR
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• PRIVATIZAR LOS MEDIOS DE 

PRODUCCIÓN

• RACIONALIZAR EL ESTADO 

ADMINISTRADOR

• AGILIZAR EL ESTADO LEGISLADOR

• MODERNIZAR EL ESTADO JUDICIAL

• REGULAR CON EFICIENCIA



 

22

LOS SERVICIOS FINANCIEROS
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• TRATO NACIONAL

• TRATO DE LA NACIÓN MÁS FAVORECIDA

• ACCESO A LOS MERCADOS

• COMERCIO TRANSFRONTERIZO

• NUEVOS SERVICIOS FINANCIEROS
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• CONFIDENCIALIDAD

• ALTOS EJECUTIVOS Y DIRECTORIOS

• TRANSPARENCIA

• CONSULTAS

• SOLUCIÓN DE CONTROVERSIAS
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CHILE:  MEDIDAS DISCONFORMES
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• ACCESO A LOS MERCADOS FINANCIEROS

• TIPO DE PERSONA JURÍDICA

• NACIONALIDAD DE LOS ALTOS 

DIRECTIVOS

• CLASIFICADORES DE RIESGOS
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• CORRETAJE DE REASEGUROS

• CONGLOMERADOS FINANCIEROS

• VENTA DE EMPRESAS PÚBLICAS

• TRATO ESPECIAL AL BANCO DEL 

ESTADO
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CONCLUSIONES


